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本日のスケジュール

１．Googleとは

２．検索エンジンからの集客

３．Googleの変化に対応する

４．Googleの検索結果を最適化する

→使える無料サービスを徹底活用



１．Googleとは
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Googleとは

Google（グーグル）は、インターネット関連の

サービスと製品に特化したアメリカの多国籍
テクノロジー企業である。

検索エンジン、オンライン広告、クラウドコン
ピューティング、ソフトウェア、ハードウェア関
連の事業がある。



Googleの概要

• １９９８年創業

• 企業価値は１３３０億ドル（約１５兆円）
→発行株価総額では約１００兆円

• 検索エンジン世界１

• Google Map、YouTube、Google Drive、
Gmail、Analyticsなど多数のＷＥＢサービス

• Android（スマホ用のソフト）を提供

• AI人工知能（AlphaGoで囲碁世界一を破る）

• 自動運転技術

• 健康医療分野にも進出



Googleの使命

世界中の情報を整理する



２．検索エンジンからの集客
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どもども 検索



お客さまが
来る＝売上



集客なくして
売上なし



どの店に
行こうか



出先で
チェック



利用はスマホが中心
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タブレット
パソコン

スマホ

http://media.looops.net/saito/2014/01/17/smartphone_market/より



モバイル
ファースト



蕎麦のブログはだれがいつ見ているか

https://sindan.org



• ＰＣ（パソコン）より、
モバイル（スマホ）の
方が閲覧者が多い

※円グラフは「蕎麦食べ歩き北陸」のアクセス解析９月のデータ https://sindan.org

ホームページ閲覧は
モバイルが中心

スマホ

ＰＣ



月曜日のアクセス

※折れ線グラフは「蕎麦食べ歩き北陸」 ９月の月曜日のデータ https://sindan.org

アクセスが多いのは昼と夜

モバイル

ＰＣ



売上の公式

購買客 １００人

客単価 １万円

売上 １００万円

計算
例

売上＝ 客数 × 客単価



ネット売上の公式

売上＝アクセス数×転換率×客単価

アクセス１００人で商談成立が１人なら

客数１人＝１００人×転換率１％
計算
例

売上＝ 客数 × 客単価



アクセス数と商談件数は比例する

ホームページに１０００人
アクセスがあったとして…

そのうちの２％（２０人）
が問合せメールした

メールから商談が進み
１０人と商談が成立した



ネット売上はアクセス数に比例する

売上＝アクセス数×転換率×客単価

転換率１％で客単価１万円なら

１アクセス単価は１００円
計算
例

※アクセスが１増えれば１００円売上が増える



【SNS】
情緒的
右脳的

マーケティング

【検索】
理性的
左脳的
マーケティング

狙いは…⇒
自店、自社の

売上増加

ＷＥＢ通販

問合せ増加

企業間取引

検索順位の上昇

アクセス数の増加

ＷＥＢへの取り組み

実際に面談
（実店舗に来店）

戦略マップ１

クチコミのひろがり



３．Googleの変化

• セキュリティ強化
→常時ＳＳＬ（https）へ

• ＭＦＩ導入（モバイルファーストインデックス）
→モバイルファーストをより強化



ｈｔｔｐｓ
と

ＭＦＩ



常時SSL
とは

常時SSLとは、ウェブサイトの全てのページを
https化（SSL/TLS暗号化）するセキュリティ手法。

これまでは個人情報を入力する場面など、重要
な情報をやり取りするページのみ通信を暗号化
してきました。ウェブサイト全体を暗号化し安全
性を高める方法が常時SSLです。

出典 https://www.symantec.com/ja/jp/page.jsp?id=always-on-ssl



ほぼ同じ意味です

SSL TLS https≒ ≒





SSLページの閲覧はすでに過半数



httpsになっていない
すべてのサイトが、
「保護されていない通信」
と表示されます。





常時SSLが果たす役割

常時SSLは、すべてのページが保護される暗号
化通信になることで、以下のような役割をはた
すことができる。

•盗み見防止

•改ざん防止

•なりすまし防止





常時SSLに
するしか
ありません！



Ｍ モバイル
Ｆ ファースト
Ｉ インデックス







ＰＣページとスマホページで内容が違うと…？



スマホ対応 ３つのケース

• レスポンシブウェブデザイン

• 動的配置

• スマホページ別URL生成

◎

△

×



レスポンシブデザインは可変幅
同じＵＲＬで見え方が違う

ＰＣのブラウザ スマホ





出典 http://web-tan.forum.impressrd.jp/e/2016/11/08/24325



出典 http://web-tan.forum.impressrd.jp/e/2016/11/08/24325



モバイル対応
するしか
ありません！



４．Google対応の最適化



Google対応はビジネスに必須！

【Googleを使いこなしましょう】

• グーグルマップに自社自店を掲載する

• Gmailを使う（Googleのアカウントになる）
→ログイン状態にしておく

• さらに連携した無料ホームページ作成

→これらはGoogleマイビジネスで一元管理

• Googleトレンドで動向把握

• 独自ドメインのホームページを持ったら
アナリティクスとサーチコンソールを使う



Googleで自社名を検索してみましょう

ドモドモコーポ
レーション
と検索すると…



あなたはこのビジネスのオーナーですか？
https://dm2.co.jp/2016/05/googlemapbiz.html



認証方法は、電話orはがき

・電話のほうが
認証が早い。
その番号に電話
がかかってくる。
・はがきだと１０日
以上かかります。



Googleマイビジネスに登録する

Googleマイビジネスに登録すると
グーグルマップで自社・自店が
表示されるようになる



Googleマイビジネスの
登録にはGmailが必須

※Gmailは事前に用意しておいた
ほうがいいです。



マイビジネス管理画面





出典 https://ferret-plus.com/7532



オーナー確認できれば
すぐ編集して使える

株式会社ドモドモコーポレーションの例

http://dm2cojp.business.site/





Googleで自社名検索すると管理画面



メールでレポートを送ってきます




